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EXISTENZGR† NDUNG ODER 

ZWEITEINKOMMEN 

Der einfache Weg in die SelbstŠndigkeit! 

Nie war es so einfach, eine Existenz zu grŸnden! 

 

Geh Deinen Weg und lass die Leute reden! 

Mein Traum, mein Weg, mein Leben 

ãDu bist ja verrŸckt!Ò 

ãDu willst doch nicht dies alles aufgeben fŸr ... ein Hirngespinst!Ò 

Menschen aus unserer unmittelbaren Umgebung reagieren manchmal mit 

UnverstŠndnis, wenn wir versuchen, unseren TrŠumen Gestalt zu geben. 

 

Lass Dich nicht verunsichern! 

 

Hinter der Kritik der anderen steht oft auch heimliche Bewunderung! 

Von Ute Matejka 2009 
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Vorwort 

Ich bedanke mich herzlich bei Ihnen fŸr Ihr Interesse an meinem Ratgeber. 

Wenn Sie sich an meine VorschlŠge halten, garantiere ich Ihnen, dass Sie 

erfolgreich sein werden. Versuchen Sie nicht das Rad neu zu erfinden, denn 

alles was Sie hier erfahren ist erprobt und funktioniert nur so! 

Sie werden viel Neues erfahren, aber auch bereits bekanntes wird immer 

wieder vorkommen. Bitte seien Sie sich bewusst, dass Sie JETZT ein neues 

Leben beginnen wollen und deshalb Altes Ÿberdenken mŸssen und Erprobtes 

annehmen mŸssen. 

† berlegen Sie auch, dass Alles seine Zeit hat und Nichts zufŠllig passiert. Da 

gibt es viele alte Dinge und Verhaltensweisen, die Sie ablegen und loslassen 

mŸssen. Sie haben sich nicht zufŠllig fŸr dieses Ratgeber entschieden, er kam 

zu Ihnen, weil Sie ihn wollen. Jetzt ist es an Ihnen, Ihn richtig fŸr sich zu 

nutzen. 

Hšren Sie nicht auf Andere, es geht um Sie und Sie mŸssen dieses Leben 

meistern. Niemand nimmt Ihnen das ab. Sie werden Ðim nŠchsten Kapitel- von 

Johann lernen. 

Sie bekommen mit diesem Ratgeber mehr als Anweisungen und VorschlŠge, 

sie bekommen auch aktive Hilfe und UnterstŸtzung. Dazu kommen wir spŠter. 

 

Ich freue mich, Ihnen zu einem Leben in Zufriedenheit zu verhelfen. 

Ihre Ute Matejka 
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Eine wahre Geschichte 

Vor einigen hundert Jahren versiegte der Dorfbrunnen eines bayrischen Dorfes 

am Fu§e der Alpen. Franz und Johann, zwei starke, junge MŠnner, erhielten 

vom DorfŠltesten den gut bezahlten Auftrag, Quellwasser vom Berg ins Dorf zu 

bringen. Nach wenigen Tagen meinte Franz, dass sein Kšrper durch diese 

stupide TŠtigkeit zu stark beansprucht wird. Johann sah das anders, er war 

froh, dieses Geld zu verdienen. Viele wŸrden sie um diesen Job beneiden. 

Eines Abends machte Franz Johann einen Vorschlag: ãDu, lassÕ uns eine 

Wasserleitung bauen, die das Quellwasser direkt ins Dorf bringt!Ò ãQuatsch, 

wann wollen wir das machen? Etwa nach Feierabend?Ò Franz nickte und wollte 

Johann seinen Plan erklŠren. Doch dieser hielt das fŸr eine Spinnerei und 

Franz trotzte zurŸck: ãDann machÕ ich es eben alleine!Ò 

Er besorgte sich vom verdienten Lohn entsprechendes GerŠt und begann am 

folgenden Tag mit der Arbeit. Es war mŸhseliger, als er es sich gedacht hatte. 

Johann suchte nach der WassertrŠgerei das Wirtshaus im Dorf auf, lie§ sich 

feiern und schmiss gro§zŸgig Trinkrunden. † ber Franz lachten sie nur: ãSo 

bescheuert kann man doch gar nicht sein. TagsŸber Eimer schleppen und 

abends eine Leitung bauen.Ò  

Ein Jahr ging ins Land. Beiden machte die Arbeit sehr zu schaffen. Johann 

schleppte sich immer gebŸckter ins Gasthaus. Auch Franz sah man die Last 

an, doch seine Vision gab ihm genŸgend Kraft. Auch kam er schneller voran. 

Die HŠlfte der Strecke hatte er schon gebaut. Nun kam ihm das Wasser bereits 

ein gutes StŸck entgegen. Die Zeit fŸrs Tragen wurde weniger, die Zeit zum 
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Bauen der Leitung nahm dagegen zu. Nach wenigen Monaten war es dann 

soweit: Die Wasserleitung war ans Dorf angebunden. Die Menschen 

versammelten sich, staunten, lachten und tanzten vor Freude. 

Nun war Franz der Held. ãEin Mann mit Weitsicht!Ò ãEiner mit unbeirrbarem 

Durchhaltevermšgen.Ò ãEr soll unser BŸrgermeister werden..Ò Alle waren voll 

des Lobes. Nur Johann brummte verbittert: ãUnd jetzt verdient er, ohne etwas 

zu tun...Ò Darauf hin sprach eine junge Frau das aus, was viele dachten: ãDu 

hattest die gleiche Chance. Nur du warst dir dafŸr zu schade.Ò Einige Tage 

spŠter, Franz konnte es kaum mit ansehen, wie Johann, der nun keine Arbeit 

mehr hatte, zum Gespštt der Mitmenschen wurde. ãJohann,Ò sagte er zu ihm, 

ãwir waren doch dicke Freunde. Ich kann und will nicht zeitlebens hier neben 

der Leitung sitzen und die Silberlinge zŠhlen. Ich habe eine neue Vision.Ò 

Johann war unsicher, als er Franzs Vorschlag hšrte. 

ãLass uns ins Land gehen und die Menschen anderer Dšrfer lehren, wie sie 

eine solche Leitung bauen. Wie sie ihre Familien mit Wasser versorgen, ihre 

Wiesen bewŠssern. Ich habe nun alle Erfahrung, habe die BauplŠne und kann 

dieses Wissen weitergeben. Bitte Johann, begleite mich.Ò 

Nach anfŠnglichem Zšgern schlug Johann ein. Dann machten sie sich auf den 

Weg. † berall wurden Leitungen gebaut. Franz und Johann erhielten einen 

kleinen Obolus aus jedem Liter, der in die Dšrfer floss. Auch als sie lŠngst 

nicht mehr arbeiteten, erhielten sie ein regelmŠ§iges Einkommen. Einen 

passiven Verdienst. 
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Immer dann, wenn Ihr Einkommen an ihrer Arbeitskraft hŠngt, sind Sie 

ãJohann der WassertrŠgerÒ. Als Arbeiter, Angestellter oder selbstŠndiger 

Gewerbetreibender tauschen Sie in aller Regel Ihre Zeit gegen Geld. 

Irgendwann sitzen Sie in der Falle. Entweder kšnnen Sie nicht (mehr) arbeiten, 

oder der ãArbeit/Geld-GeberÒ will nicht (mehr), dass Sie fŸr ihn tŠtig sind. Als 

Franz mit seiner Wasserleitung fertig war, war fŸr Johann die Arbeit zu Ende. 

Keine Arbeit, kein Einkommen. 

Wie aber kšnnen wir uns in der heutigen Zeit ein Vermšgen aufbauen, das 

einen ÐunabhŠngig von der Arbeitskraft- finanziell absichert? 

Die Antwort hei§t ãUmschichtungÒ. Entweder wir legen einen Teil unseres 

zeitabhŠngigen Einkommens fŸr spŠter zurŸck, oder Ðfalls wir nichts 

zurŸcklegen kšnnen, weil wir zu wenig bekommen- investieren wir heute einen 

Teil unserer Zeit in unsere Zukunft. 

Welche Perspektiven haben Sie? Welches Projekt verfolgen Sie? Sind Sie noch 

WassertrŠger? Oder bauen Sie schon an Ihrer Wasserleitung? 

LšsungsansŠtze, wie Sie der Zeit-Geld-Falle mit einfachen Mitteln entkommen 

und sich aus der AbhŠngigkeit abkoppeln kšnnen, erfahren Sie in den 

nachfolgenden AusfŸhrungen. Beim Bau Ihrer Wasserleitung werden Sie viele 

Techniken erlernen, wie Sie ein glŸcklicheres, erfŸlltes, gesŸnderes und 

liebevolleres Leben in UnabhŠngigkeit fŸhren kšnnen. 
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Checkliste 

Um KLARHEIT zu bekommen, beantworten Sie bitte alle Fragen schriftlich. 

Nehmen Sie sich die Zeit und schwelgen Sie in Ihren Gedanken und TrŠumen. 

 

!  Wieviel Zeit nutzen Sie tŠglich -einschlie§lich Fahrtzeit- fŸr Ihre jetzige 

Arbeit? 

!  Wieviel verdienen Sie netto pro Stunde, wenn Sie die Fahrtzeit als 

Arbeitszeit mitrechnen? 

!  Wieviel Zeit verbringen Sie tŠglich mit Ihrer Familie gemeinsam? 

!  Wieviel Zeit haben Sie fŸr SICH? 

!  Wenn Sie Kinder haben, wo bringen Sie sie unter, wŠhrend Sie arbeiten? 

Was kostet das? 

!  Hat Ihr Partner ein ausreichendes Monatseinkommen? 

!  Sind Sie zufrieden? Wenn nicht, was macht Ihnen Sorgen? 

!  Wollen Sie etwas mehr Geld zur VerfŸgung haben? 

!  Wieviel Zeit hŠtten Sie in den nŠchsten Monaten fŸr den Bau Ihrer 

Wasserleitung zur VerfŸgung, wenn Sie z.B. auf fernsehen verzichten? 

!  Haben Sie schon einmal etwas in einem Versandhaus bestellt? 

!  Haben Sie schon einmal etwas oder jemanden weiterempfohlen? 

!  Wollen Sie NUR den Familienurlaub dazu verdienen? 

!  Wollen Sie NUR etwas Taschengeld fŸr sich? 

!  Wollen Sie sich beteiligen und Renditen erzielen? 

!  Wollen Sie kommunizieren und Menschen kennenlernen? 
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!  TrŠumen Sie von einem Aufenthalt in einem Wellnesshotel? 

!  TrŠumen Sie von einem eigenen Auto? 

!  TrŠumen Sie von UnabhŠngigkeit? 

!  Wovon trŠumen Sie? 

!  Was bedeutet fŸr Sie GL† CK? 

!  Haben Sie MUT zur VerŠnderung? 

!  WŸnschen  Sie sich weniger Sorgen? 

  

Wenn Sie MUT zur VER€ NDWenn Sie MUT zur VER€ NDERUNG haben und sich WENIGER ERUNG haben und sich WENIGER 

SORGEN wŸnschen, haben Sie schon die wichtigste Voraussetzung SORGEN wŸnschen, haben Sie schon die wichtigste Voraussetzung 

erfŸllt!erfŸllt! 
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Man entdeckt keine neuen Weltenteile, ohne den MUT zu haben,  

alle KŸsten aus den Augen zu verlieren. Andre Gide 

 

Gemeinsam mit Ihnen mšchte ich Wege beschreiten, die Ihnen helfen, Ihre 

kleinen und gro§en TrŠume zu verwirklichen. Dazu brauchen Sie MUT, FLEISS 

und VERTRAUEN in Ihre eigenen FŠhigkeiten. Die FŠhigkeit als Unternehmer 

mŸssen wir tŠglich in unseren Familien unter Beweis stellen. Warum also nicht 

gleich ein eigenes Unternehmen grŸnden????? 

 

Stehen Sie immer im  Licht! Damit meine ich nicht, dass Sie den Lichtschalter in 

Ihrer Wohnung anschalten, sondern Kraft Ihrer Vorstellung muss es um Sie und aus 

Ihnen immer hell sein. Sie mŸssen Ihr inneres Licht, Ihr Feuer wieder entfachen. Das 

kšnnen Sie eben durch Ihre Vorstellungskraft tun, was am Anfang schwer fŠllt, aber 

nach kurzer Zeit zur Gewohnheit wird.  

Dazu gehšrt auch: 

Bleiben Sie immer optimistisch, egal was passiert! Es ist gut, so wie es JETZT ist! 

Bleiben Sie freundlich, Sie wissen nie, wann Sie jemandem wieder begegnen! 

Lieben Sie alle Menschen, denn jeder hat etwas liebenswertes! 

Schenken Sie jedem ein LŠcheln, damit gewinnen Sie immer! 

Strahlen Sie Zuversicht aus, die benštigt JEDER in Ihrem Umfeld! 

 

Nehmen Sie sich  Zeit, dankbar zu sein, dafŸr, dass Sie leben, eine Familie haben, 

Freunde haben und in einem Land leben, in dem man nicht wirklich verlieren kann. 
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Mit diesen VerhaltensŠnderungen bewirken Sie schon sehr viel. Sie werden staunen, 

wie viele Menschen auf Sie zu kommen werden. Man wird sich in Ihrer Gegenwart 

wohl fŸhlen und gerne ein GesprŠch beginnen. Das ist dann schon die erste Chance, 

um auf Ihre selbstŠndige TŠtigkeit aufmerksam zu machen. 

Denken Sie immer mal wieder an Johann, der sich zu schade war, eine VerŠnderung 

in seinem Leben vorzunehmen. 

 

Als weitere wichtige Kompetenz benštigen Sie MUT zur VerŠnderung Ihres Lebens 

hin zu mehr Zufriedenheit und Wohlstand. Diesen MUT kšnnen Sie sich erarbeiten, 

indem Sie mit einer Teilzeit-SelbstŠndigkeit beginnen und damit Routine und 

Vertrauen in Ihre eigenen FŠhigkeiten erhalten. Dabei dŸrfen Sie nie Ihre gesteckten 

Ziele aus den Augen verlieren. Schreiben Sie Ihre Ziele auf und hŠngen Sie sie an 

die Wand! Sie werden erleben, dass Sie nach 6 Monaten flei§iger NebentŠtigkeit 

gerne in die Vollzeit-SelbstŠndigkeit wechseln. Ein guter Zeitpunkt zum Wechseln ist, 

wenn Sie das doppelte Ihres Gehaltes als  monatliche Einnahmen haben. 

Franz hat auch beides gleichzeitig gemacht, Wasser getragen und Leitung gebaut 

und an den Erfolg erinnern Sie sich noch, oder? Er hat den Glauben an seinen 

Erfolg, seine Ziele und sich selbst nie verloren. 

 

Ihr Einkommen hŠngt ausschlie§lich von Ihrem FLEISS und Ihrer AUSDAUER ab. Es 

wird immer wieder Zeiten geben, da geht es einfach nicht so schnell, wie Sie sich 

das wŸnschen. Dann brauchen Sie AUSDAUER und wenn Sie flei§ig weitermachen 

und Ihre Ziele nicht aus den Augen verlieren, dann macht es auf einmal ãZackÒ und 

Sie sind einen gro§en Schritt weiter. 
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Nicht weil die Dinge schwierig sind, wagen wir sie nicht, sondern weil wir sie 

nicht wagen, sind sie schwierig! 

 

Also, ist jetzt hier die Frage, ob Sie es wagen wollen oder nicht? Wenn Sie es wagen 

WOLLEN, verspreche ich Ihnen, dass Sie diese Entscheidung nie bereuen werden. 

Die Betonung liegt immer auf WOLLEN, denn nur mit dem starken Willen und den 

gesteckten Zielen vor Augen, schaffen Sie es. 

FŸllen Sie bitte den beigefŸgten Fragebogen aus und schicken ihn 

per Fax an 0030-25930-71559 oder 

per Email an ute@existenzgruendung-ratgeber.com 

Wir werden Ihnen sofort weitere wichtige Informationen, Tipps und Aktionsschritte 

mitteilen und die Unternehmen vorstellen. 

Dann entscheiden Sie sich mit unserer Hilfe fŸr ein Unternehmen und melden ein 

Gewerbe als selbstŠndiger Vertriebspartner/Handelsvertreter bei Ihrer Gemeinde an 

und beantragen eine Umsatzsteuer-Ident-Nummer bei Ihrem Finanzamt. Suchen Sie 

sich einen Steuerberater, der Sie bei diesen Dingen mit Rat und Tat begleitet. 

 

Sollten Sie arbeitslos sein, kšnnen Sie mit unserer Hilfe † berbrŸckungsgeld beim 

Arbeitsamt beantragen. Das ist zeitlich befristet und wird nicht auf die Zeit der 

Arbeitslosigkeit angerechnet. Sie brauchen dazu einen kleinen Wirtschaftsplan, der 

von Ihrem Steuerberater unterschrieben werden mu§. 

 

Das sind also die Formalien und nun kommen wir zum Zeitpunkt: 
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Der Kairos ist die gute Stunde oder die rechte Zeit oder der glŸckliche 

Augenblick. Damit ein Werk oder Werkchen entstehe, bedarf es des Kairos, 

nicht der Absicht, noch weniger eines fremden Auftrags. Hermann Hesse 

 

Der richtige Zeitpunkt ist genau JETZT, denn Sie haben sich zum Kauf meines 

Ratgebers entschieden. Da hat Ihr Unterbewusstsein schon gut gearbeitet, um Sie 

dazu zu bewegen. Sie wissen sicher, dass Ihr Unterbewusstsein immer wei§ was 

richtig fŸr Sie ist und was nicht. Sie haben nur verlernt darauf zu hšren, weil Sie mit 

tausend anderen Dingen beschŠftigt waren und Ihre innere Stimme zu leise war. 

 

JETZT hat sie sich Gehšr verschafft und ab JETZT werden Sie immer šfter und 

bewusster darauf hšren. Das ist gut so, denn so kšnnen Sie auch die kommenden 

Entscheidungen leichter fŠllen. Sie kšnnen Ihrer inneren Stimme vertrauen. 

 

Treffen Sie nur die Entscheidungen, nach RŸcksprache mit Ihrer inneren Stimme. 

Das hei§t, dass Sie bevor Sie etwas als gut oder schlecht bewerten, eine Nacht 

darŸber schlafen. Nichts ist so eilig, dass es nicht einen Tag warten kann. LŠnger 

sollten Sie allerdings nicht warten. 

 

Lassen Sie sich nicht entmutigen! Es ist Ihr Leben und Ihre Zukunft und es sind Ihre 

Ziele! Kein anderer Mensch (wie nahe er Ihnen auch steht) kann Ihnen diese 

Entscheidungen abnehmen oder Ihr Leben leben! 
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Die Chance das Network Marketing 

Die Grundlage des Network Marketing ist die Begeisterung fŸr ein Produkt und der 

eiserne Wille, den Weg in die UnabhŠngigkeit zu beschreiten und ein eigenes 

Unternehmen aufzubauen. 

FŸr Frauen ist Network Marketing oft die einzige Mšglichkeit, aus dem Kreislauf der 

AbhŠngigkeiten auszusteigen. Viele hochqualifizierte Frauen bekommen nach 

notwendigen Berufspausen keine Chance ins Berufsleben zurŸck zu kehren. 

Mit 40 beginnt die beste Zeit des Lebens und man kann auf einen reichen 

Erfahrungsschatz zurŸckgreifen, warum diesen Zeitpunkt versŠumen? 

Alle Schlagworte dienen nur dazu, Sie zu entmutigen und in der kleinen Position der 

ãAbhŠngigenÒ zu parken. Neben der finanziellen AbhŠngigkeit vom Lebenspartner 

besagen Statistiken, dass 25% aller Frauen abhŠngig von Schmerzmitteln, 

Psychopharmaka, Alkohol und Rauschgift sind oder an Magersucht etc. leiden. In 

vielen FŠllen sind diese AbhŠngigkeiten auf Unzufriedenheit und daraus 

resultierenden Depressionen zurŸck zu fŸhren. 

 

Die Arbeit im Network Marketing ist eine gute Einkommensquelle, wenn man mit den 

richtigen Partnern arbeitet. Ich habe aus vielen Unternehmen, drei herausgesucht, 

weil sie seit Jahren erfolgreich auf diesem Gebiet arbeiten. Damit haben wir eine 

breite Produktpalette, die fŸr JEDEN Verbraucher etwas anbietet.  

 

Im Network Marketing ist das wie im richtigen Leben: Nur wer arbeitet und flei§ig ist, 

der kommt auch weiter und kann natŸrlich viel Geld verdienen. Der Unterschied 

besteht darin, dass wir es selbst in der Hand haben, wie hoch unser Einkommen sein 
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wird. Das geht im AngestelltenverhŠltnis eher nicht. 

 

Unsere Arbeit besteht darin, die Unternehmen mit ihren Produkten bekannt zu 

machen und weiter zu empfehlen. Mšglichst viele Menschen sollen von den 

Produkten begeistert werden, damit sie ihre Wellness- und 

NahrungsergŠnzungsprodukte im Internet kaufen, ihre Reise buchen oder sich an 

Projekten beteiligen. Auf alle AktivitŠten, auch auf unsere eigenen, bekommen wir 

Provision und Bonuspunkte. 

D.h. wenn Sie Ihren Freunden von diesem System erzŠhlen und sie nicht zur 

Mitarbeit begeistern kšnnen, dann kšnnen sie sich auch als Kunden anmelden und 

Ihnen damit behilflich sein, dass sie die Produkte nicht im Kaufhaus in der Stadt 

kaufen, sondern zu Hause bequem im Internet bestellen und sich liefern lassen. 

Andere buchen vielleicht ihren Urlaub im Internet Ÿber Ihre persšnliche Homepage 

statt im ReisebŸro in der Stadt.  

Mit der Beteiligung an Projekten verdient man nur ausreichend, wenn man Menschen 

begeistern kann, sich ebenfalls zu beteiligen. 
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Unsere entscheidende Hilfe besteht darin, dass wir Ihnen bei dem Aufbau 

eines Teams behilflich sind. Wir werden bis zu 10 Teammitglieder (so genannte 

Downline) finden, fŸr die Sie als Sponsor auftreten werden. Allein diese Hilfe 

ist unbezahlbar. Ihre Verpflichtung besteht dann darin, mit diesem Team 

gemeinsam zu arbeiten und zu trainieren, sich natŸrlich auch gegenseitig zu 

unterstŸtzen. Je mehr Routine Sie dadurch bekommen, um so leichter fŠllt es 

Ihnen, Ihr Team selbst zu vergrš§ern. Das ist eine einzigartige Garantie, die 

Ihnen zu passivem Einkommen verhilft.  

 

Wichtig ist natŸrlich auch, dass Sie die Produkte des Unternehmens fŸr das Sie sich 

entscheiden, selbst nutzen. Wie sollten Sie sonst die Wirkung oder Schšnheit unter 

Beweis stellen. Das bedeutet auch fŸr andere, dass Sie sich mit dem Unternehmen 

identifizieren. 

 

Aus meiner Sicht gibt es keinen besseren Weg, um mit Spa§ und Begeisterung zu 

mehr Wohlstand und Zufriedenheit zu gelangen. 

 

Ich lade Sie zu folgender Vorstellung ein: 

Jede Person, mit dem ernsthaften Willen, sich aus diesem Kreislauf der 

AbhŠngigkeiten zu lšsen, macht sich im Network Marketing selbstŠndig. Macht sie 

dies mit mir, dann benštigt sie nur einen Computer mit Internetanschlu§ und 

wšchentlich ein paar Stunden Zeit, um Kontakte im Internet mit anderen Personen 

herzustellen. Dann muss sie die neuen Kontakte von den Produkten begeistern und 
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mitzumachen .... und schon lŠuft das GeschŠft. D.h. sie muss nichts verkaufen, 

sondern nur weiterempfehlen. Und das kann jeder, denn wir empfehlen ja auch 

unseren guten Zahnarzt, die Kosmetikerin, ein gutes Buch oder Film jeden Tag 

weiter. Jetzt wird sie mit der Empfehlung Geld verdienen. Wieviel? Das hŠngt von 

ihrem Flei§ und ihrer Begeisterung ab. 

Das Gleiche gilt fŸr Studenten, die sich sowieso zur Recherche im Internet befinden 

und viele Kontakte weltweit aufbauen. Sie kšnnen sich mit dieser Arbeit leicht ihr 

Studium und einen zusŠtzlichen Luxus leisten. 

Aber auch aktive VerkŠufer sind wichtig und kšnnen einen gro§en Beitrag leisten und 

sich ein au§ergewšhnlich gutes Einkommen aufbauen. 

 

Weitere Vorteile sind: 

- freie Zeiteinteilung (ich arbeite meistens nachts im Internet) 

- Kinder kšnnen zu Hause betreut werden 

- hohes Familieneinkommen 

- geringere Arbeitslosigkeit 

- mehr Zufriedenheit 

- mehr Zeit fŸr einander und sich selbst 

 -weniger Sorgen 

Beginnen Sie JETZT!!!Beginnen Sie JETZT!!! 
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Wenn ich alleine trŠume, ist es nur ein Traum. Wenn wir gemeinsam trŠumen,  

ist es der Anfang der Wirklichkeit. (aus Brasilien) 

 

Hier stellt sich die Frage, wer geeignet ist fŸr Network Marketing: 

Personen, die 

- neugierig auf etwas Neues sind, 

- etwas zum Einkommen beitragen wollen, 

- unabhŠngig arbeiten und leben wollen, 

- sich Luxus gšnnen wollen, 

- Zeit investieren kšnnen, 

- flei§ig im Internet arbeiten wollen, 

- nicht arbeiten gehen kšnnen, weil sie kleine Kinder zu Hause haben, 

- Ihre TrŠume leben wollen. 

 

Es ist egal, wie alt Sie sind, woher Sie kommen. Wichtig ist nur, dass Sie Lust haben, 

Ihre TrŠume umzusetzen. Meine Ziele sind festgeschrieben. Was sind IHRE 

Ziele???? 

 

In allen Fragen berate ich Sie gerne und helfe Ihnen immer bei Ihren 

Entscheidungen. 

 

Bitte fŸllen Sie den folgenden Fragebogen aus und senden ihn per Fax an 

0030-25930-71559 oder per Email an ute@existenzgruendung-ratgeber.com 
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Fragebogen 

Bitte fŸllen Sie das Formular komplett aus, beantworten Sie bitte jede Frage! 

Persšnliche Daten: 

Vorname  _________________________ Name  ___________________________ 

Stra§e/Hausnr.  ______________________________________________________ 

PLZ/Ort  ____________________________________________________________ 

Land  ______________________________________________________________ 

Telefon  __________________________ Fax  _____________________________ 

Handy  __________________________ Email _____________________________ 

Skype-Anschlu§:  ____________________________________________________ 

Geburtsdatum  ____________________  Ort ______________________________ 

Beruf  __________________________ Sprachen ___________________________ 

Wieviel Stunden wollen Sie tŠglich einbringen?  __________________________ 

Wollen Sie auch am Wochenende Zeit einbringen?  _______________________ 

Sind Sie arbeitslos?  _________________________________________________ 

Sind Sie selbstŠndig?  ________________________________________________ 

Waren Sie schon einmal selbstŠndig?  __________________________________ 

Wollen Sie nach einer Auszeit zurŸck ins Berufsleben?  ____________________ 

Wollen Sie im Team arbeiten?  _________________________________________ 

Wollen Sie sich weiterbilden?  _________________________________________ 

Wieviel wollen Sie verdienen?  _________________________________________ 

Sind Sie entschlossen Ihr Leben zu verŠndern?  __________________________ 

Haben Sie Verkaufstalent? ____________________________________________ 
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Teamauf bau 
und 

Teambet reuung 
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Anleit ung zum Teamauf bau 
 
Unsere einzigartige UnterstŸtzung besteht darin, dass wir Ihnen beim Teamaufbau helfen. 
Einzelheiten dazu erfahren Sie in einem persšnlichen GesprŠch. 
 
Wenn Sie selbst Teammitglieder finden, dann achten Sie darauf, die nachfolgenden Schritte 
genau einzuhalten. Es ist wichtig, jede Person, die sich bereit erklŠrt mit Ihnen zu arbeiten 
von Anfang an gut zu unterstŸtzen, dann wird diese Person sehr schnell selbststŠndig arbeiten 
kšnnen und Sie kšnnen sich auf andere konzentrieren. Au§erdem haben Sie Vorbildfunktion 
und Ihr neuer Partner wird die Dinge gerne eins zu eins Ÿbernehmen. 
 
Behandeln Sie alle Teammitglieder so, wie Sie selbst auch behandelt werden mšchten. Jeder 
in Ihrem Team ist selbststŠndig und hat seine eigenen Vorstellungen von seiner TŠtigkeit. 
Handeln Sie immer mit Geduld und Respekt und bleiben Sie VertrauenswŸrdig. 
 
 

Begr Ÿ§ung im Team 
 
Nachdem das neue Teammitglied sich bei Ihnen gemeldet hat, mŸssen Sie ein schšnes und 
herzliches BegrŸ§ungsschreiben schicken und zum ersten GesprŠch (innerhalb der nŠchsten 
drei Tage) einladen: 
 
Beispiel fŸr ein BegrŸ§ungsschreiben: 
 
Liebe Frau ..., Lieber Herr ...,  
 
ich freue mich, dass Sie sich fŸr unser Team und unsere Zusammenarbeit entschieden haben. 
Gerne mšchte ich mich mit Ihnen Treffen, um das weitere Vorgehen zu besprechen. 
 
Bitte bereiten Sie sich fŸr den Termin vor und schreiben Sie: 

1. Ihre Fragen auf 
2. Eine Namensliste (Anhang) 
3. Ihre Ziele auf (Anhang) 
4. Ihre Geschichte auf (Anhang) 

Wir werden dann alles gemeinsam besprechen. 
 
Ich kann Ihnen drei Termin vorschlagen: 
 
Montag 
Dienstag 
Mittwoch 
 
Der Termin dauert ungefŠhr zwei Stunden. Ich rufe Sie am Sonntag an, um den Termin 
abzustimmen! 
 
Herzliche Gruesse 
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I hr e Vor ber eit ungen f Ÿr  den Ter min: 
 
FŸr den Termin mŸssen Sie folgende Unterlagen mitnehmen: 

1. Kurzvorstellung des Unternehmens 
2. Was ist Network Marketing 
3. Vorstellung der Produkte (Kataloge, BroschŸren) 
4. Vorstellung des Verdienstplanes 

 
Im Termin bearbeiten Sie bitte den Fragenkatalog Ihres Teammitgliedes sowie die 
Namensliste, die Ziele und die Geschichte. 
 
Nehmen Sie Ihren GesprŠchspartner immer ernst und denken Sie an seine Zukunft. Seien Sie 
hilfsbereit. 
 

For der n Sie zum Handeln auf ! 
 
WŠhrend Sie die Namensliste gemeinsam durchgehen, legen Sie schon fest, welche Personen 
zur ersten Produktvorstellung eingeladen (Anhang) werden sollen. MŸtter, SchwiegermŸtter, 
Gro§mŸtter, Geschwister und Freundinnen dŸrfen nicht fehlen. Au§erdem legen Sie fest, wie 
Ihr neuer Partner seine Werbung gestaltet. Telefonanrufe, Flyer, Visitenkarten, AushŠnge ... 
 
Jede person in der Umgebung des neuen Teammitglieds muss erfahren was er jetzt tut!  
 
Die erste Produktvorstellung muss innerhalb einer Woche stattfinden. Ziel ist es, soviel zu 
verkaufen, dass der Umsatz ausreicht, um alle Aktivierungskosten und die Einschreibe-
gebŸhren sowie die erste eigene Bestellung zu bezahlen. Jedes Teammitglied muss die 
Produkte des Unternehmens auch selbst nutzen. Wenn mšglich sollten Sie bei der ersten 
Produktvorstellung dabei sein. Sie kšnnen z.B. Ihre Produkte zur VerfŸgung stellen, damit die 
GŠste etwas anfassen und sehen kšnnen. 
 
Die grš§te Schwierigkeit besteht oft darin, die Kunden dazu zu bewegen, noch an diesem 
Abend, spŠtestens jedoch am nŠchsten Tag die bestellten Waren zu bezahlen. Helfen Sie bei 
der Argumentation! 
 
Jeder Kunde erhŠlt eine Produktumfrage, die mit der nŠchsten Bestellung abgegeben werden 
soll. Damit erhŠlt der Teampartner aussagen Ÿber die QualitŠt der Produkte und Anregungen, 
die er in seinen nŠchsten Verkaufsveranstaltungen verwenden kann. 
 
Ihr Teammitglied soll Karteikarten (Anhang) Ÿber Kunden und eigene Teammitglieder 
fŸhren! 
 
Helfen Sie so viel wie mšglich, damit Ihr neues Teammitglied einen guten Start hat! 
Nštigenfalls vereinbaren Sie einen weiteren Termin! Das neue Teammitglied soll in den 
ersten vier Wochen mindestens eine Verkaufsveranstaltung wšchentlich organisieren. 
Telefonieren Sie oft zusammen und fordern Sie immer wieder zur Aktion auf. 



 
Copyright © Ute Matejka 2009 : i llegaler Weiterverkauf bei ute@existenzgruendung-ratgeber.com melden 
 
 
 

 

 
Sollten Sie dieses Dokument von anderen Personen als Ute Matejka erhalten haben, melden Sie uns dies 
sofort per email ute@existenzgruendung-ratgeber.com Alle Kopierrechte gehšren dem EigentŸmer und 
jede Zuwiderhandlung wird gerichtlich verfolgt. 

Seite 21 von 29 

 

Tr ef f en mit  dem gesamt en Team 
 
Vereinbaren Sie ein festes Treffen monatlich mit allen Teammitgliedern. Laden Sie immer 
vorher noch einmal persšnlich ein. Ziel ist es, dort alle Probleme gemeinsam zu lšsen und das 
ganze Team zu stŠrken! Jeder soll das GefŸhl haben, von jedem unterstŸtzt zu werden! 
 
Halten Sie telefonischen Kontakt! Vereinbaren Sie zusŠtzlich eine wšchentliche 
Telefonkonferenz (mit skype ist das ganz einfach). 
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Meine Ziele,  WŸnsche,  Tr Šume 
 

Schre iben Sie ALLES auf , was Sie sich 
wŸnschen. Egal, wie gro§ es ist  oder wie 
t euer.  Finden Sie alles darŸber heraus, 
damit  Sie es genau beschre iben kšnnen. 
Machen Sie Zeit angaben, bis wann Sie ein 
Ziel erre icht  haben wollen. LŠcheln Sie 
schon beim auf schre iben und st ellen Sie 
sich alles genau vor.  
 
Es ist  I hr Leben, dass Sie gerade in die 
Hand nehmen und verŠndern . Dieses Leben 
muss es I hnen wert  sein, es muss neu 
gest alt bar sein. 
Wenn Sie es wirkl ich WOLLEN, dann 
schaf f en Sie es auch. 
 
Nicht s ist  unmšglich! 
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Namenslist e 
 

Schre iben Sie alle Menschen mit  Namen auf , die Sie kennen. Machen Sie keine Ausnahme! 
Denken Sie auch an kleine LŠden, Kosmet iksalons, Fris eure, Fit nesszent ren, KindergŠrt en..... 
Danach t eilen Sie allen mit , welches GeschŠf t  Sie ab j et zt  bet re iben und dass Sie Part ner 

und Kunden suchen! Ruf en Sie an, was haben Sie zu verl ieren? 
 

Name Vorname Anschrif t  Telef on Termin Sonst iges 
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Meine Geschicht e 
 
Schre iben Sie I HRE Geschicht e auf . 
Erkl Šren Sie mit  I hren eigenen Wort en, 
wieso Sie dieses GeschŠf t  bet re iben. 
Lassen Sie I hre  Ziele einf lie§en. Erz Šhlen 
Sie so spannend wie mšglich und immer 
posit iv. Was hat  Sie auf  die St ra§e des 
Erf olgs gef Ÿhrt ? Lassen Sie I hren 
Gedanken f r eien Lauf . 
Lieben Sie den Kont akt  zu anderen 
Menschen? Was haben Sie mit  den 
Produkt en I hre s Unt ernehmens erl ebt ? 
WOLLEN Sie noch mehr? 
Bleiben Sie beim Erz Šhlen Sie selbst !!! Sie 
sind gut , so wie Sie sind! 
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Einladungen f Ÿr  Kunden 
 
Liebe ...., 
 
seit  01.01.2008 bin ich unabhŠngige/ -r Vert rie bspart ner/ - in des Unt ernehmens  

..................................................... 
 
I ch mšcht e mir mit  dieser TŠt igkeit  eine neue Exist enz auf bauen. I ch habe mich 
f Ÿr dieses Unt ernehmen ent schieden, weil  ich von der Qualit Št  und dem Pre is-
/ Leist ungsverh Šlt nis Ÿberz eugt  bin. 
 
Nun mšcht e ich Dir die Produkt e und meinen Serv ice vors t ellen. Du kannst  
bequem bei mir best ellen und bekommst  alles pŸnkt lich ins Haus gelief ert .  
 
Am 07.01.2008 um 19.00 Uhr habe ich meine ers t e Produkt vors t ellung und lade 
Dich hiermit  ein, an diesem Abend zu mir nach Hause zu kommen. I ch erwart e 10 
Per sonen zu dieser PrŠsent at ion und bin sehr gespannt . 
 
I ch ruf e Dich spŠt est ens am 5.1.2008 an, um zu erf ahren, ob Du kommen kannst ! 
 
Viele GrŸ§e 
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Einladung f Ÿr  Teammit glieder  
 
Liebe ...., 
 
am 10.1.2008 um 19.00 Uhr f indet  unser Teamt re f f en in .... st at t . 
 
I ch bit t e Dich/ Sie, einen Fragenkat alog vorz ubere it en, den wir  gemeinsam 
durcharb eit en werd en. Ausser dem f r eue ich mich nat Ÿrlich Ÿber Krit ik und 
Verb esserungsvorschlŠge. 
 
Ganz besonder s f reue ich mich, Dich/ Sie wieder zu sehen und einen schšnen 
Abend gemeinsam zu verb rin gen. 
 
Herz liche GrŸ§e 
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Pr odukt umf r age 
 
Bit t e beant wort en Sie die nachf olgenden Fragen, damit  wir I hre  ehrl iche 
Meinung zu unsere n Produkt en kennen lernen: 
 
Welche Produkt e benut zen Sie? 
____________________________________________________________ 
____________________________________________________________ 
____________________________________________________________ 
 
Gef Šllt  I hnen das Pre is-/ Leist ungsverh Šlt nis? 
____________________________________________________________ 
 
Wie  hat  das Produkt  bei I hnen gewirkt ? 
____________________________________________________________ 
____________________________________________________________ 
 
Empf ehlen Sie das Produkt  weit er? 
____________________________________________________________ 
 
Kennen Sie Menschen, die wir ebenf alls von unseren Pr odukt en Ÿberz eugen 
sollt en? 
____________________________________________________________ 
____________________________________________________________ 
 
Mšcht en Sie Ÿber neue Produkt e inf ormiert  werd en? 
____________________________________________________________ 
 
Mšcht en Sie einmal Gast geber einer Produkt vors t ellung werd en?  
(Bit t e I hren Namen angeben) 
____________________________________________________________ 
 
Best ellen Sie heut e noch neue Produkt e? 
____________________________________________________________ 
 
 
Vielen Dank f Ÿr I hre  ehrl ichen Ant wort en! 
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Kundenkar t e 
 

Name             
Anschrift            
Geburtsdatum      
 
! verheiratet  ! Kinder ! Hobby  ______________________________ 
 
! Frederic M  ID    ab Datum    
! OMEGA  ID    ab Datum    
! Synergy  ID    ab Datum    
 
Email-Adresse      
Homepage       
Telefon       skype    
   
 
Partyveranstalter?
 __________________________________________________________ 
 
 
Bestelldatum  Einkaufspreis  Verkaufspreis  Punkte  Lieferdatum 
 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
__________  ___________  ___________  ______ __________ 
 
 
Besonderheiten/Lieblingsware 
 
___________________________________________________________________________ 
___________________________________________________________________________
___________________________________________________________________________ 
___________________________________________________________________________ 
___________________________________________________________________________ 
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Teampar t ner - Kar t eikar t e 
 

 
Name             
Anschrift            
Geburtsdatum      
 
!    ID    ab Datum    
!    ID    ab Datum    
!    ID    ab Datum    
!    ID    ab Datum    
!    ID    ab Datum    
!    ID    ab Datum    
 
 
Email-Adresse      
Homepage       
Telefon       skype       
 
Eigene Downline             
                
                
                
                
 

 
 


